
PROGRAMME

Acropolisacco

Acropolis

Telecom
,

quisepositionne lui-même

commeun « opérateur
desolutionsdetélécommunications

tout-IP »

a lancédepuis le 23juin
unecampagnederecrutement

auprèsdesrevendeurs françaisafin
deseconstituerunréseauapte

à commercialiser

sessolutionscloud.
« Lavente

d

'

équipement a chuté

depuisplus d

'

unan
et le modelocatifavec

sesrevenusrécurrents

varemplacer

progressivement

le modèlehistorique
d

'

achatdeproduits »

,

souligne

SamirKoleilat
,

président

d

'

AcropolisTelecom.

« Lesrevendeurs

doiventêtreprêts
à prendrecevirage

SamirKoleilat
,

président d

'

AcropolisTelecom.

mpagnelesrevendeursdans
le nuage

et le plustôtest
le mieux

».

Mais
le fournisseurestconscient

quecechangement destratégie
commercialeestparfoisdifficile

à mettreenplacepourlesrevendeurs.
C' estpourquoi il proposedeuxfaçons
d

'

y parvenir. Lapremièreestjustement
plutôtdédiéeauxrevendeursqui

veulent s' initier

aucloudsans

pourautant

révolutionner

leurbusinessmodel.

Il
s' agitdeceux

quidisposent

déjà d

'

unclient

ou
d

'

unprospect
surunprojet

d

'

infrastructure

(

ERP
, infogérance... )

,

projetsurlequel

peutvenir

segreffer
unesolution

AcropolisTelecom

deVoIP

parexemple . Danscecas
le partenaire

pourrasecontenter d

'

ajouter l

'

offre

Acropolis et serarémunérésur
lescontratsavec

,

selonSamirKoleilat
,

unemarge d

'

environ10%%surlesrevenus

récurrents liés à la téléphonie .
L

'

autre

solutionconsistepour le partenaire
à acheterlessolutionsAcropolis
enmarqueblanche et

à lesrevendre
tellesquelles . Danscecas

,

c' est
le partenairequisechargera

de la facturation
et de

la maintenance.
«

Il devrabiensûrdanscecasdisposer
deséquipestechniquescompétentes ».

Pourappuyersonoffre
, Acropolis

Telecompossède d

'

ores et déjà
troisdatacenters

(

deux à Paris
et un

à Aix-en-Provence
)

et est
d

'

ores et déjà
trèsactifsur

le marchéde la fibre
enpleinessor .

Il a installédanssesdata
centers lessolutionsdevirtualisation

et decloudHyper-V et LyncdeMicrosoft
cequipermettraauxrevendeurs

delesproposer à leursclientssansavoir
à

s' embarrasseravecdecontraintes

techniquesparticulières.
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