
Accueil Actu sociétés Fournisseurs

 

Merci de vous identifier ou de vous inscrire pour discuter de l'article

Discutez de ceci sur le forum. (0 commentaires)

Acropolis Télécom se lance dans le recrutement d’un
réseau de revendeurs
17.05.11 - JOHANN  ARMAND   

Dans la foulée de l’inauguration de son troisième
datacenter dans le quartier de la bourse à Paris il y a 
trois semaines, l’opérateur alternatif se convertit à la 
vente indirecte. Il ambitionne de recruter une centaine

de revendeurs et d’apporteurs d’affaires répartis sur tout le 

territoire national. Un réseau sensé lui apporter 2,5 M€ de

chiffre d’affaires incrémental dès l’exercice 2012 (sur un CA 2010 de l’ordre de 

6,4 M€).

L’opérateur compte leur proposer de devenir opérateurs régionaux en marque 

blanche et d’accéder ainsi à ses offres de liens fibre, d’accès Internet, de 

téléphonie, de visi-conférence, de sauvegarde à distance et d’interconnexion

multisite VPN.Il leur promet entre 5% (apporteurs d'affaires) et 35% 

(revendeurs) des revenus générés sur la durée des contrats.

Samir Koleilat, président de l’opérateur met en avant le maillage national de la 

société en fibres et en capacités d’hébergement. « Nous bénéficions d’accords

avec les trois opérateurs d’infrastructures Covage, Eiffage et Axione pour tirer 

nos fibres dans les fourreaux du domaine public, explique-t-il. Et outre les trois 

datacenters que nous possédons en propre à Aix et à Paris, nous disposons 

de capacités d’hébergement dans une dizaine de villes (Lille, Lyon, 

Montpellier, Nice, Toulouse, Strasbourg, Nancy, Rennes et Bordeaux via des 

partenariats signés avec Neo Télécoms et Euclyde. »

Samir Koleilat promet à ses partenaires de mettre à la disposition de ses 

revendeurs les dix années d’expérience de sa société pour les former et les 

supporter. Une équipe de trois personnes se consacre déjà au recrutement et 

à l’animation de ce réseau. Et cette équipe devrait se renforcer de deux autres 

personnes pour suivre les aopérations dans l’Est et l’Ouest.

  Il promet également de la génération de leads en partenariat avec des 

fournisseurs tels que Siemens, Microsoft et Mitel. Une premier tour de France 

démarrera le 23 juin, sponsorisé par Siemens, qui assurera la promotion de 

son IPBX. Quant à Microsoft, il s’est engagé à participer à une deuxième 

campagne en septembre visant à promouvoir sa solution de communication 

unifiée Lynks. 
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Jean-Michel Giordanengo nouveau PDG d'EMC France

Nommé le mois dernier vice-président en charge de la région Sud 

EMEA d'EMC, Christian Hiller laisse son siège de PDG de la filiale 

française à Jean-Michel Giordanengo, jusqu'à présent directeur 

général adjoint des ventes.
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● 05-04-2011 - Datacenter : 
Acropolis Telecom s’offre un 
point de présence 
stratégique au coeur de 
Paris
● 27-01-2011 - Hausse du 
CA de 27% et changement 
de cotation pour Acropolis 
Telecom
● 24-09-2010 - Acropolis
Télécom acquiert IPeX 
Télécom
● 23-06-2010 - Acropolis
Telecom envisage quelques 
acquisitions
● 13-04-2010 - Acropolis
Telecom se développe tout 
doucement
● 26-01-2010 - Acropolis
Telecom en bonne santé

SUR LE MÊME SUJET

CETTE SEMAINE

Un Windows 7 allégé pour 
prolonger l'usage des 
vieux PC

La plateforme ThinPC 

lancée en version test 

transforme les vieux PC en 

clients légers...

Infrastructure réseau : HP 
s’attaque frontalement à 
Cisco

Alors que HP a racheté 

3Com fin 2009, c’est avec 

le lancement de 

l’architecture...

Cisco : baisse des profits, 
hausse des licenciements

Cisco vient de publier les 

résultats de son troisième 

trimestre fiscal 2011 clôt le 

30...

VMware peut-il rendre 
obsolète le poste de travail 
conventionnel ?

Au cours des dernières 

années, VMware a multiplié 

les initiatives visant à 

remettre en...

La souscription à l’usage
va prendre une part 
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HP victime des réseaux sociaux

Voilà une mésaventure (pas pour tout le monde) 

qui devrait tempérer les ardeurs des sociétés IT, 

promptes à utiliser les réseaux...

Surcouf : deux des neuf magasins menacés de 
fermeture

Le PDG de l'enseigne désormais nordiste, a 

annoncé la fermeture de deux de ses neuf 

magasins. Officiellement pour des raisons...

HP renonce à Windows Phone 7

Les relations risquent d'être de plus en plus 

tendues entre Microsoft et HP. 

En effet, Leo Apotheker vient de préciser à...

Pourquoi Microsoft paie si cher pour Skype

En déboursant cash plus de deux fois la 

valorisation de Skype, l'éditeur de Redmond 

paye bien cher le spécialiste de la téléphonie 

sur...

La base installée Sun serait-elle en train de 
lâcher Oracle ?

Le recentrage sur le haut de gamme de l’activité

hardware d’Oracle ne donnerait pas les résultats 

escomptés, analyse...

Cisco poursuit sa restructuration

Le 7 avril dernier le PDG de Cisco, John 

Chambers, reconnaissait dans une note 

envoyée aux collaborateurs de l'entreprise que 

les résultats...

La souscription à l’usage va prendre une part 
prépondérante du business Sage

Sage n’a pas encore communiqué sur le sujet. 

Mais depuis trois mois, il est possible de 

consommer ses solutions à...

Didier Lombard recruté par STMicroelectronics

Depuis son départ définitif de France Télécom 

au mois de mars on pensait que Didier Lombard 

(69 ans révolus) songeait enfin à prendre...

Cisco : baisse des profits, hausse des 
licenciements

Cisco vient de publier les résultats de son 

troisième trimestre fiscal 2011 clôt le 30 avril. Et 

le moins que l'on puisse dire est qu'ils...
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